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modo como as CTIAnGAs se com-

portam em relaglio ao dinheiro

se baseia no exemplo domésti-
co. Mas mesmo pais que nio costu
mam lidar bem com as financas po-
dem ensinar bons hibitos. “Desde ce-
do deve ser mostrada cluramente a di-
ferenca entre o CONSUMO POr NECEssi-
dade e aquele para satisfazer uni de-
sejo”, recomenda Cdssia 4" Aquino,
educadora financeira com especializa-
ciio infantil. Incluir as criancas no pla-
nejamento familiar ajudi & desenvolver
noglies basicas de economia. Em geral,
elas tém prazer em se sentr partici
pantes. Ao preparar uma viagem, por
exemplo. envolvi-las na pesquisa de
precos de hotéis ¢ passagens mosira
que a realizagio do sonho nio sai de
eraca e exige organizagho. O Conce
to de ganhar dinheiro também deve ser
apresentado de forma clara — como
leviir o filho a0 local de trabalho para
mosirar que o dinheiro nio cai do ofu
Noghes como esse podem ser passa-
das a partir dos 3 anos, ou na idade ¢m

LICAO PARA
AS CRIANCA

que a crianga comecar a pedir que [he
comprem alguma coisa. E 2 hor das
semunadas, cuja regularidade gjuda o
enlender que € Preciso esperar par re

ceber dinheiro, A partir dos 7 anos,
quando a compreensio evolui. chegn o
momenio de explicar o objetivo di se-
manada: ensinar o fitho a admimstrar
o prodprio dinheiro quando crescer. A
guantia deve ser bem baixa no inicao,
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Cissiad Aguin sugere | real para ca-
da ano de vida, por semana, até 0s 11
anos, Depois, o vilor pode aumentar
ornar-se mensal. Na adolescéncia,
convém ficar atento s¢ o dinheino ter-
mina muite fipido ou se se multiplica
semn explicagdes. Quando o filho che-
g i universidade, ¢ hora de estimuld- |
lo o ganhar o préprio dinheiro com es-
thgios o pequenos rebalhos.

possivel obter descontos conside-
rivels em pregos ¢ tarifis de tele-
fonia. bancos & candes de crédito
usando uma anma antige ¢ ks VeIes cs-
quecida: a negociagho, Com um sim-
ples telefonema para o servigo de aten-
dimento ao consumidor ou a0 gerenie,
pode-se arrancar um desconto, desde
que se esteja munido de argumentos so-

A arte de negociar

lidos: ter & m#o as tariias das empresas
concorrentes, por exemplo. Ciiem nun-
ca afrasoq pagamentos pode usar o fs-
1irico come arma. E importante verifi-
car no mes seguinie se o ghatimento fo
realments concedidio, “Algumas emmpee-
sas partem do pressuposto de que uma
minoria vai perceber e reclamar”, avi-
s o consubor Cardos von Sohsten, au-
tor do livro Couno Cuidar Bem do Sew
Ditheire (editora Qualitymark ).

Bons pagatones podem

pibter desrontos, Vali
ameacar trocar de cartio.
Os cartfes tim pogrmas
da recompensa, que dao
descontos na compra de
eertos bens. Quam nao pratende

usar 8ssAs poMos pode toca-os por Lm
shatimento na anuldade. A Credicand,
por engmplo, ofénsc? descontos por
liberalidade para fidelizar bons clientes.

CeLuiag
[nfarmar-52 sobre 05 planos de outras
operadoras favorece pedidos de
desconto, por exemplo, na troca de |
aparalho. As empresas t8m programas
de pontuagio, divulgados nos Sites,
que dao direito 2 trocar de apareino
de graca ou com desconto.

Bancos
0 banco & o maior interessado &m
recuperar 5ed crédito. vVale a pena
renegociar dividas com o gerante.
(uanto as tarifas, & possivel renegociar
aqueElas que nao 530 utilizadas. ARGUNS
oferecem tarifa zero em troca da
adesdn a ceros servigs, £ preciso
varificar 2 ndo implicam novos gaslos. J




